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El CES apuesta
por ayudas para
impulsar la venta
directa desde
explotaciones

SPC /VALLADOLID

El Consejo Econdmico y Social
de Castilla y Ledén (CESCyL) re-
comienda la convocatoria de
ayudas «de manera regular y pe-
ridgdica» para impulsar la venta
directa de productos de las ex-
plotaciones agrarias a través de
canales alternativos. Asilo tras-
lada el 6rgano consultivo en un
informe previo en el que «walora
favorablementes el proyecto de
decreto de la Junta por el que se
regula la venta directa y los cir-
cuitos cortos de comercializa-
cidn de productos agroalimen-
tarios de Castilla y Ledn.

Las apreciaciones del CES sa-
ludan la previsidn de que se es-
tablezcan estas ayudas especifi-
cas parala venta a través de ca-
nales alternativos pero advierten
de que «para que resulten efica-
ces, deberian convocarse de ma-
nera regular y periddica, y ase-
gurar en la medida de lo posible
una dotacidén presupuestaria
anual que aporte previsibilidad
al sectors, informa leal.

El CES explica asimismo que
las condiciones que el proyecto
de decreto impone ala venta por
canales alternativos implican
para los productores la exigencia
de cumplir requisitos relaciona-
dos con la gestidn de acredita-
ciones, el registro de operacio-
nes, la generacién de facturas y
etiquetas con el cédigo identifi-
cador, que podria, en principio,
suponer «una barrera para que
inicien esta actividad». Asi, reco-
mienda que se desarrolle una he-
rramienta online «intuitivas para
gestionar estos tramites, lo que
deberd ir acompanada de un
«servicio de ayuda y formacion
continua (presencial y virtual)
para productores con menos re-
cursos tecnolégicoss,

EI CES apunta, como princi-
pales beneficios de la nueva re-
gulacidn, la «reduccién de tra-
mites» y la «claridad» del proce-
dimiento de comunicacién
previa y registro de operadores,
que permitird a los productores
«concentrarse en su actividad».



